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O NOVIEMBRE DE 2022: a nivel nacional, el 

44,6 % de las ofertas de vivienda escritas 
por agentes de Redfin enfrentaron compe-
tencia en agosto, la tasa más baja de 
guerra de ofertas desde el comienzo de la 
pandemia. Ha bajado del 63,5 por ciento 
del año anterior y una tasa revisada del 
47,2 por ciento en julio y marca la séptima 
caída mensual consecutiva.

La casa típica en una guerra de ofertas 
recibió 3,2 ofertas en agosto, en compara-
ción con 3,5 en julio y 5 hace un año, según 
datos presentados por los agentes de 
Redfin en todo el país.

La tasa de guerra de ofertas está cayendo 
a medida que el mercado de la vivienda se 
enfría y los compradores se alejan del 
frenesí de compra de viviendas impulsado 
por la pandemia en 2021 y principios de 
2022, con la cantidad de ventas de vivien-
das casi un 20 por ciento año tras año. Los 
compradores están abandonando el 
mercado en gran parte porque las tasas 
hipotecarias se han duplicado desde hace 
un año, alcanzando el 6 por ciento a medi-
ados de septiembre.

Un poco más de 1 de cada 5 (21,7 por ciento) de las ofertas de vivienda presentadas por los agen-
tes de Redfin en San Antonio, Texas, enfrentaron competencia en agosto, la proporción más baja 
de las áreas metropolitanas analizadas. Tampa, Florida, tuvo la segunda tasa más baja de guerra 
de ofertas (23,8 por ciento), seguida de Olympia, Washington (24,2 por ciento), Phoenix (26,4 por 
ciento) y Minneapolis (27 por ciento).

Filadelfia tiene la tasa de guerra de ofertas más alta (61,7 por ciento de las ofertas enfrentadas a 
la competencia), seguida de San José, California (58 por ciento), Providence, Rhode Island (54,5 
por ciento), Boston (54 por ciento) y Detroit (52,9 por ciento).

La tasa de guerra de ofertas disminuyó más en Raleigh, Carolina del Norte, donde el 35,4 por 
ciento de las ofertas de viviendas enfrentaron competencia en agosto, frente al 78,9 por ciento 
del año anterior. Le siguen San Antonio, Texas (21,7 por ciento, frente al 59,8 por ciento), Charlotte, 
Carolina del Norte (31,4 por ciento, frente al 68,8 por ciento), Olympia, Washington (24,2 por 
ciento, frente al 60,7 por ciento) y Colorado Springs, Colorado ( 29,7 por ciento, por debajo del 62,5 
por ciento).

La tasa de guerra de ofertas disminuyó en todas las áreas metropolitanas analizadas excepto 
Filadelfia, la región metropolitana con la tasa más alta. La tasa allí es superior al 60,2 por ciento 
de hace un año.

Las ofertas de casas adosadas tenían más probabilidades que otros tipos de propiedades de 
encontrar competencia, con el 44,1 por ciento de las ofertas de Redfin enfrentando guerras de 
ofertas. Les siguieron las viviendas unifamiliares (42,1 por ciento), las propiedades multifamiliares 
(40,2 por ciento) y los condominios (37 por ciento).


